


“Formacion Profesional en Ventas” es un
programa de aprendizaje en ventas unico en su clase

Tu preparacion en las técnicas y estrategias que utilizas es
indispensable y este programa esta disenado para mejorar
notablemente tu desempeno para hacer mejores negocios y ventas.

Es el enfoque mas efectivo en ventas

e Empezar cada dia con el 100% de determinacidn para el éxito
e Trabajar de una forma en que nada te puede detener

e Hacer que tu cliente entre en el estado de compra adecuado

e Capturar la atencion y obtener buena informacion

e Calibrar el comportamiento y hacer preguntas bien dirigidas

e Vacunar y manejar objeciones con efectividad

e Hacer cierres rapidos y seguros

e Prospectar efectivamente para acertar rapido

e Trabajar con el 100% de confianza en ti mismo

e Inducir el estado deseado de compra

e Encontrar los problemas de los clientes y desaparecerlos

e Entender el mundo del cliente para resolver sus problemas

e Describir las soluciones con palabras agradables para el cliente
e Dejar de vender en base al precio (jeso es tomar un pedido!)

e Vender |la agradable experiencia de trabajar con nosotros

e Descubrir el nivel de confort que el cliente quiere para comprar
e Mostrar mas interés en el cliente y conocer lo que quiere

e Anadir valor a la experiencia que tiene el cliente al comprar

e Descubrir el “cuadro” en el que el cliente se mueve

e Y muchas estrategias mas
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Es nuestra especialidad y lo que mejor sabemos hacer ya
que el 100% de nuestro tiempo nos dedicamos a la
ensenanza de las mejores técnicas y estrategias que si
funcionan en los negocios y las ventas.

9 modulos especializados en ventas

e Actitud ganadora en ventas
MODULO | e Comunicacion y resultados
e Desarrollo profesional de las ventas

e Establecer resultados con precision
Etica y buenas practicas comerciales
Planificacién y buen uso del tiempo

MODULO 2

Segmentacion de mercado

Diferenciacion y posicionamiento de productos
Proyecciones de resultados en ventas
Prospectacion y calificacion de prospectos

MODULO 3

Conocimiento del producto, de la empresa, y del mercado
Utilizacion de las motivaciones y necesidades

Coémo funcionan las decisiones y las influencias
Presentacion de caracteristicas y beneficios

MODULO 4

Precision con las objeciones
Cierres rapidos y seguros

Postventa y seguimiento de clientes
Negociacion Avanzada

MODULO 5

El lenguaje proactivo que acelera las ventas
El poder del lenguaje verbal y no verbal en los negocios
Flexibilidad en el tono y ritmo de voz para influir

MODULO 6

e Sugestiones poderosas que influyen en las ventas
MODULO 7 e Aprender a usar lo que el cliente puede recordar y olvidar
e Darle al cliente la direccion positiva de los negocios

e Hacer presentaciones con seguridad y credibilidad
MODULO 8 e Las metaforas, historias y relatos en las ventas
e Las palabras que mas influyen en las compras

e Mas efectividad a través del teléfono, e-mail y cartas
MODULO 9 e Utilizar el “cuadro” en el que el cliente se mueve
Entender y utilizar lo que impulsa al cliente a comprar

Participa ahora y consigue con facilida
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3 planes de fiﬂanq__iamiento

Cada médulo $110 + IVA - $990 total + IVA

Prepago 5 dias antes $85 + IVA - $765 total + IVA

1 solo pago $720 + IVA



